[bookmark: _GoBack]Додаток 6 до тендерної документації 
Тендерна пропозиція повинна бути складена і заповнена за наведеною нижче формою:
{фірмовий бланк учасника – у разі наявності}
ФОРМА «ТЕНДЕРНА ПРОПОЗИЦІЯ»

Уважно вивчивши комплект тендерної документації цим подаємо на участь у торгах щодо закупівлі _______________________________________________________________
(назва предмета закупівлі)

(назва замовника)
згідно технічним, якісним та кількісними характеристикам предмета закупівлі та іншими вимогами тендерної документації, замовника свою тендерну пропозицію.
Повне найменування учасника__________________________ 
______________________________________________________
Адреса (юридична і фактична) _________________________
Телефон (факс) ______________________________________
Е-mail ______________________________________________
Цінова пропозиція (з ПДВ або без ПДВ):
	№ з/п
	Найменування товару 
	Міжнародна непатентована назва 
	Дозування
	Од. виміру
	К-ть
	Ціна за од., без ПДВ, грн.
	Ціна за од., з ПДВ, грн
	Сума з ПДВ, грн.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	
	

	Всього без ПДВ:
	

	ПДВ:
	

	Всього з ПДВ:
	




Всього по специфікації: ________________ грн. ____ коп. (_______________ грн. _____ коп.), в т.ч. ПДВ ______________ грн. / або без ПДВ*. 
* з ПДВ чи без ПДВ – викладається в залежності від умов оподаткування Постачальника.


Ми зобов’язуємося у випадку прийняття рішення про намір укласти договір про закупівлю з нашою компанією поставити товари на умовах, визначених у тендерній документації.
Ми згодні дотримуватись положень цієї тендерної пропозиції протягом 120 днів з дати кінцевого строку подання тендерних пропозицій. Наша тендерна пропозиція буде залишатися дійсною і обов’язковою для нас в будь-який час до закінчення зазначеного строку.
Ми погоджуємося з умовами, що ви можете відхилити нашу чи всі тендерні пропозиції та розуміємо, що ви не обмежені у прийнятті будь-якої іншої тендерної пропозиції з більш вигідними для вас умовами.
Якщо наша компанія буде визнана переможцем торгів, ми беремо на себе зобов’язання підписати договір про закупівлю у строк не раніше ніж через 5 днів з дати оприлюднення на веб-порталі Уповноваженого органу повідомлення про намір укласти договір про закупівлю та не пізніше ніж через 15 днів з дня прийняття рішення про намір укласти договір про закупівлю відповідно до вимог тендерної документації та нашої тендерної пропозиції та виконати усі умови договору.
До того часу, поки не буде підписано договір, наша тендерна пропозиція з Вашим письмовим повідомленням про намір укласти договір будуть означати домовленість між нами про укладання договору. 

Датовано: “___” ________________ 20__ р. 

___________________________________________________________________________
[Підпис] 	                         [прізвище, ініціали, посада уповноваженої особи учасника]


Документ “Тендерна пропозиція” учасника-переможця торгів повинен містити точну і повну інформацію про товари, що пропонуються. Ціна тендерної пропозиції та всі її складові повинні бути чітко і остаточно визначені без будь-яких посилань, обмежень або застережень.
Учасник визначає ціни на товари, які він пропонує поставити за договором, з урахуванням всіх податків і зборів, що сплачуються або мають бути сплачені, на умовах, викладених в проекті договору про закупівлю, який наведено у Додатку 4 до тендерної документації.
Ціна тендерної пропозиції учасника означає суму, за яку учасник передбачає виконати замовлення на поставку всіх видів та обсягів товарів, передбачених тендерною документацією.
Не врахована учасником вартість окремих товарів не сплачується замовником окремо, а витрати на їх поставку вважаються врахованими у загальній ціні його тендерної пропозиції.
Якщо учасник не є платником ПДВ, колонка «Ціна за одиницю, грн. з ПДВ» не заповнюється.

